
B U S I N E S S  D E V E LO P E R

FRANÇOIS
COLCOMBET

C O O R D O N N É E S

francois.colcombet@hotmail.fr

06.50.12.72.59

6 Déc, 1989

Française

www.linkedin.com/in/françois-colcom
bet

C O M P É T E N C E S

L A N G U E S

Français | Natif

Anglais | Natif

Espagnol | Compétence
professionnelle complète

O B J E CT I F

Désireux de mettre en avant mon expertise entrepreneuriale et
mon vécu en tant que Sportif de Haut Niveau.

Inspirer le développement individuel et collectif des équipes,
tout en visant l'excellence pour atteindre les meilleures
performances.

E X P É R I E N C E S

RESPONSABLE DES PARTENARIATS SPONSORING

ACBB Rugby. Boulogne-Billancourt | Mar 2022 - Juil 2023

SERVICE CLIENT ET QUALITÉ

MOBIBAM. Paris - Station F | Nov 2018 - Fév 2022

VENDEUR

DECATHLON. CNIT La Défense | Fév 2017 - Sep 2018

BUSINESS DEVELOPER

SPEAKING-AGENCY. Paris | Jan 2016 - Déc 2016

Pour le compte du groupe Speaking, création d'une nouvelle
marque: Speaking-Talent qui a pour but d'offrir des services de
mise à disposition de personnel multilingues en B to B.

CHEF DE PROJET

LE DEBROUILLARD. Paris | Oct 2013 - Sep 2015

GESTION PRODUIT

SHERWOOD MARKETING. Atlanta (Etats-Unis)
| Jan 2012 - Sep 2013

ENTRAINEUR CATÉGORIES SENIORS (ADULTES)

ACBB Rugby. Boulogne-Billancourt | 2022 - Présent

É D U C AT I O N

CQP - CERTIFICAT DE QUALIFICATION PROFESSIONNELLE

FFR - Fédération Française de Rugby. Paris | 2022 - 2023

Spécialisation Technicien du Rugby à XV.

MASTER 2 : ENTREPRENEURIAT / BUSINESS
DÉVELOPPEMENT

L'EMLV - Pôle Universitaire Léonard. Paris | 2012 - 2016

Création d'entreprises et leviers de croissance.

BTS MANAGEMENT DES UNITÉS COMMERCIALES

Albert de Mun. Paris | 2009 - 2011

Gestion d'un magasin, grande surface.

DIPLÔME FÉDÉRAL ENTRAINEUR / EDUCATEUR

FFR. Paris | 2009 - 2016

BACCALAURÉAT TECHNOLOGIQUE SPÉCIALITÉ
COMPTABILITÉ FINANCE

Albert de Mun. Paris | 2009 - 2009

E X P É R I E N C E S  P E R S O N N E L L E S

Pratique du rugby en compétition

Entraineur de Rugby Equipes Jeunes

Catégories Ecole de rugby (5 - 15 ans) 2009-1018. Catégorie
Cadets et Juniors (16 - 19 ans) 2019 - 2021

Negociation

Prospection

Gestion clientèle

Analyse marché, Stratégie vente

Esprit d'équipe

Communication

Connaissance produit.

Développement commercial

Evènementiel Sportif

Prospection ciblée pour acquérir de nouveaux partenaires et
fidélisation des actuels.

·
Communication et négociation, mise en places de processus et
rédaction d'une convention légale.

·
Animation et développement d'un réseau de partenaires sur
divers secteurs.

·

Gestion des commandes client suite à leurs projets
d'aménagement intérieur avec le centre de production.

·
Organisation logistique avec les différents partenaires des
transports et suivi des commandes.

·
Recherche d'intervenants et mise en action d'une communauté
de monteurs sur tout le territoire Français.

·
Collaboration avec les équipes inter-fonctionnelles pour
garantir une meilleure expérience client.

·

Merchandising et animations magasins pour stimuler les
ventes.

·
Responsable des Têtes de gondole et mise en avant produits.·
Vainqueur du challenge : Meilleure progression région de CA en
2017 (Avec 8 millions de CA, progression de 1,7%).

·

Prospection ciblée (Prises de contact par téléphone, mail,
finalisation en physique).

·
Recherche d'intervenants pertinents par mission, évaluation et
mise à disposition pour les clients.

·
Relation avec les intervenants, animation de la communauté :
Facebook, newsletter et espace personnel.

·

Optimisation du temps et rédaction de devis, suivi des travaux.·
Mise en place de méthodes de gestion des ressources et
équipes et suivi du budget.

·
Création de plan qualité et contrôle de la réalisation.·

Organisation de la base de données produits (plus de 10 000
références).

·
Rédaction de notice d'information adaptée aux demandes des
clients.

·
Amélioration continue des produits existants en fonction des
retours clients et des données analytiques.

·

Prise en charge d'un groupe et évaluation des compétences
collectives et individuelles.

·
Organisation des séances structurées respectant un thème
défini Compétences.

·
Animer les séances pour que les joueurs atteignent les
comportements attendus.

·

Clubs : ACBB, PUC, Stade Français, Atlanta Old White et en tant
que SHN lors du cursus universitaire

·
Avec 15 participations au championnat de France de Fédérale
1 à Fédérale 3. Plusieurs fois cité comme meilleur joueur selon
le Midi Olympique

·

Retenu dans la sélection de l'Etat de Géorgie en rugby à 7.·

Enseignement des techniques de base du sport aux jeunes
athlètes

·
Planification d'entrainements ludiques et adaptés à chaque
niveau de compétence

·
Développement de l'esprit d'équipe et des compétences
sociales chez les jeunes sportifs

·


