
v e n d e u r  s p o r t i f  O m n i - c o m m e r ç a n t   
j u i n  2 0 2 4 - A u j o u r d ’ h u i

-Consei l  et  Vente :  Accuei l  des cl ients  en magasin,  ident i f icat ion de leurs  besoins et
accompagnement dans le  choix  des produits  sport i fs  adaptés.  Partage de mon
expert ise technique pour  assurer  la  sat isfact ion cl ient .

-Gest ion de l 'Expérience Omnicanal  :  Maîtr ise des out i ls  numériques pour  répondre aux
besoins des cl ients  v ia  di f férents  canaux (en magasin,  en l igne) .  Suivi  des commandes
en l igne et  contr ibut ion à une expérience cl ient  f luide et  sans couture.

-Gest ion des Produits  et  Stock :  Réception et  mise en rayon des marchandises,
opt imisat ion de la  présentat ion des produits  pour  maximiser  les  ventes.  Part ic ipat ion
aux inventaires et  gest ion proact ive des stocks.

-Dynamisat ion des Ventes :  Part ic ipat ion à  la  mise en place des act ions commerciales,
promotions et  événements en magasin pour  atteindre les  object i fs  de vente et  f idél iser
la  cl ientèle.

-Col laborat ion en Équipe :  Travai l  en synergie avec l 'équipe pour  garant i r  une
expérience cl ient  opt imale et  contr ibuer  à  l 'at teinte des object i fs  communs du
magasin

C o m m e r c i a l /  A s s i s t a n t  r e s p o n s a b l e  -  L e s  c e r c l e s  d e  l a
f o r m e
août  2 0 2 3 -  j u i n  2 0 2 4

-Gest ion complète de la  sal le  de sport  
-Gest ion problèmes techniques
-Management d 'une équipe et  formation nouveaux commerciaux
-Gest ion du Chif f re  d 'af fa i re
-Relat ion entre la  direct ion et  le  club

A l t e r n a n t  C o m m e r c i a l  -  L e s  c e r c l e s  d e  l a  f o r m e
s e p t e m b r e  2 0 2 1 - a o û t  2 0 2 3  

-Commercial ,  vente,  négociat ion,  relance,  prospect ion,  ut i l isat ion du logiciel
Résamania
-Accuei l ,  ouverture/fermeture du club,  gest ion des demandes cl ients ,  gest ion de la
tenue du club.

É d u c a t e u r  s p o r t i f  -  C S M  C l a m a r t  F o o t
n o v e m b r e  2 0 1 7 - a o û t  2 0 2 1

-Entraineur  d’une jeune équipe de U15 
-Gest ion du calendrier
-Organisat ion des réunions et  tournois .
-Coach assistant  de l ’équipe sénior  2  du CSM Clamart  (à  part i r  de 2019)

M B A  2  S p o r t s  M a n a g e m e n t  S c h o o l  -  P a r i s  2 0 2 2 - 2 0 2 3
O p t i o n  M a r k e t i n g  S p o r t i f .

M B A  1  S p o r t s  M a n a g e m e n t  S c h o o l -  P a r i s  2 0 2 1 - 2 0 2 2

B 3  S p o r t s  M a n a g e m e n t  S c h o o l -  P a r i s ,  2 0 2 0 - 2 0 2 1

U n i v e r s i t é  P a r i s - S u d ,  L i c e n c e  2  S T A P S  -  O r s a y ,  2 0 1 9
1ère année :  formation plur idiscipl inaire,  méthodologique
et  projet  professionnel .
2ème année :  Formation basée sur  la  prat ique,  et  la
connaissance des di f férents  domaines sport i fs .  

E X P É R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E SJe suis  un jeune col laborateur
dynamique et  or ienté résultats ,  je
mets en avant  ma passion pour
l ' innovat ion et  mon engagement
envers  l 'excel lence dans chaque
projet .  
Fort  de compétences
interpersonnel les sol ides,  je  suis
prêt  à  contr ibuer  posit ivement à
un environnement professionnel
st imulant .

F O R M A T I O N S

B O U G N O T
J O S E P H  

2 3  a v e n u e  d u  p r o g r è s  à  C l a m a r t .
 

B o u g n o t . j o s e p h @ g m a i l . c o m
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C O O R D O N N É E S

P O I N T S  F O R T S

Dynamique 
passionné
Travai l  d ’  équipe
Pack of f ice :  Word,  Excel ,
PowerPoint
Canva
Niveau B2 TOEIC en Angla is
Niveau intermédia i re  en
Espagnol
Ti tu la i re  du BAFA
Permis  B  


