Thomas MICHEL

21 ans

RECHERCHE D'ALTERNANCE EN

SALES/EVENT/SPONSORING
SPORTIF

(2J A L’ECOLE/3J EN ENTREPRISE)

A PARTIR DU 16 SEPTEMBRE
Q Bois-Co2®rdbes

& mm.nicothom@gmail.com

B https://www.linkedin.com/i

n/thomas-michell/

® 0762774117

CONTEXTE PERSONNEL

Actuellement en troisieme
année de Bachelor en
Management du Sport, je suis
activement a la recherche d'une
opportunité d'alternance pour

mon Master 1 a partir de
septembre 2024, idéalement
dans le secteur de ['ile-de-

France. Mes références sont
disponibles sur demande.

APTITUDES

Communication / Autonomie /
Organisation / Gestion de
projet / Négociation / Esprit
d’équipe / Relationnel

COMPETENCES / LOISIRS

e IT : Pack office & Adobe

e Langues : Francais / Anglais
(capacité professionnelle
compléte)

e Sports : Skateboard / Rugby
Surf / Football / Ski

PARTNER ACTIVATION MANAGER PARIS 2024

Kinomap

B

OLY BE

Alternance : Septembre 2023 - Aujourd’hui

Gestion des projets d'activation des partenaires de Paris 2024
pour le programme "Go for 30", assurant une mise en ceuvre
efficace et efficiente

Coordination et réalisation de projets événementiels en
collaboration avec Paris 2024, démontrant une capacité a
concevoir et a exécuter des événements de grande envergure
Participation active a l'organisation du Marathon Pour Tous
Connecté, en mettant l'accent sur la logistique et les
opérations pour garantir le succés de I'événement
Déploiement et animation du Marathon Pour Tous Connecté
auprés des collectivités, des "Club 24", On Location et
Orange, renforgcant ainsi la visibilité et I'engagement de
I'événement au sein de diverses communautés et partenaires

USINESS DEVELOPER
Stage : Mai 2023 - Juin 2023

Identifié de nouveaux emplacements idéaux pour la mise en
ceuvre de cours de Yoga, contribuant ainsi au développement
de la marque

Etabli des partenariats stratégiques avec des hdétels pour
offrir des cours de Yoga au sein de leurs installations,
renforcant ainsi la visibilité de la marque

Assuré la gestion efficace d'un portefeuille client, garantissant
un service de qualité et renforcant la relation client

COMMERCIAL EN SALLE DE SPORT

Neoness Beaugrenelle  stage : Mai 2022 - Juin 2022

Assurer l'accueil et fournir des informations aux prospects et
aux adhérents

Gérer la vente d'abonnements tant en B2C qu'en B2B
Elaborer et mettre en ceuvre des stratégies de communication
et de vente au sein du club

BACHELOR EN MANAGEMENT DU SPORT

ESG SPORT PARIS Septembre 2021 - Septembre 2024

Marketing, communication, stratégie commerciale, gestion de
projet

STRATEGIE DE PARTENARIAT SPORTIF

SPORSORAcadémie Formation certifige Qualiopi

2021 - 2023i

BDS ESG / YESKI ESG

e Organisateur d'un voyage ski pour les étudiants de I'ESG
Paris, encadrant 180 participants

e Gestion de la communication des
I'association, création de contenu

e Organisation d'événements sportifs a I'Urban Space et a la
Hoops Factory
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