
Loïc JAMBOIS
Master Ingénierie du Management
des Organisations Sportives

COMPÉTENCES
TECHNIQUES
Gestion de projets 
Marketing 
Gestion de relation client
Communication digitale
Responsabilité sociétale de
l'entreprise
Réflexion et mise en place de
stratégies commerciales, marketing
et business development 
Pack Office
Photoshop
Adobe Premiere Rush
Jamovi 

COORDONNÉES 
06 40 60 55 19
446 Chemin du petit Corgenon 
01310 BUELLAS
loic.jbs@gmail.com
Linkedln: Loïc Jambois
23 ans 
Permis B, avec véhicule

Améliorer et gérer la base de données du club.
Créer une nouvelle segmentation client afin de créer des offres
commerciales et promotionnelles adaptées et ciblées.
Démarcher les clubs de volley de la région 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

Étudiant chargé CRM & Business development
SPACER'S TOULOUSE VOLLEY-BALL
OCTOBRE 2021 - AVRIL 2022

Droit du sport, Droit commercial, Gouvernance des institutions
sportives, Économie du sport
Stratégie et Gestion financière, Analyses de données
Marketing, Technique de communication managériale,
Technique de commercialisation, Sponsoring, Communication
digital, création et évaluation de sites web
Stratégie, Pilotage et Évaluation des organisations sportives,
Gestion des politiques sportives.

PARCOURS ACADÉMIQUE
Master 1 & 2 Ingénierie du Management des
Organisations Sportives 
TOULOUSE SCHOOL OF MANAGEMENT 2021-2023
UNIVERSITÉ TOULOUSE 1 CAPITOLE 

Licence Gestion IAE Option Langues approfondies & Erasmus
UNIVERSIDAD LOYOLA ANDALUCÍA CÓRDOBA 2020-2021

UNIVERSITÉ JEAN MOULIN LYON 3 2018-2020

Anglais : B2 (TOEIC : 815/945)
Espagnol : B2 - C1

PRÉSENTATION :
Ayant récemment terminé mon stage à

l'OGC Nice au poste d'assistant marketing

& digital, je souhaite continuer dans un

service commercial ou marketing afin de

mettre à profit mes compétences

acquises lors de mes expériences

professionnelles précédentes. Cette

expérience à l'OGC Nice me conforte

dans mes perspectives de carrière. Mon

objectif maintenant est de m'engager

auprès d'une entreprise liée ou non au

sport dans le but d'évoluer

personnellement et professionnellement.

Stage agent commercial en BtoB 
PROMO EVENTS (TOUR DE L'AIN/ TOUR DE L'AVENIR)
MAI 2022 - AOÛT 2022 

Vente de visibilité et d'hospitalité / recherche de partenariat sur
une compétition de cyclisme du top 4 national.
Création de visuel de communication éco-responsable.
Création d'une nouvelle offre commerciale liée à la sécurité
routière
Gestion de l'hospitalité, réception des partenaires
Aide à la coordination des conférences de presse

COMPÉTENCES
LINGUISTIQUES  

Assistant Marketing & Digital
OGC NICE
FÉVRIER 2023 - AOÛT 2023

Gestion du front du site billetterie 
Optimisation de la "Fan Experience" 
Création d’offres commerciales et de stratégies de promotion
Création des newsletters B2C & B2B (Promotion des offres billetterie et
marketing, informations d'avant et après match...)
Recherche et mise en place de leviers de captation, de rétention et de
fidélisation
Gestion d’études de marché
Gestion de projets
Négociation commerciale
Missions en bord de terrain en jour de match


