
LOU YUS HUGO

CARRIÈRE PROFESSIONNELLE

Sept. 2021 - Sept. 2023 - Comité Départemental Olympique et Sportif de
l'Hérault
Alternance - chargé de développement et de la communication 

Création de projets en lien avec différentes thématiques ( Sport & Bien-
être, Education, Sport professionnel, Politique.)
Gestion de la communication sur le site internet et les réseaux sociaux 
Assurer la promotion et la valorisation de la notion "d'héritage" des Jeux
Olympiques 2024
Gestion d'un projet "écoresponsable" pour orienter les clubs et comités
départementaux à se tourner vers une transition écoresponsable lors de
leurs manifestations sportives. 

PARCOURS SCOLAIRE Juin. 2021 - Août. 2021 - Novotel Paris Saclay (et Novotel Paris Vaugirard 2019
CDD - Employé polyvalent

Gestion et organisation de séminaires  
Service restauration
Gestion de la caisse

Sept. 2020 - Oct. 2020 - Le Républicain de l'Essonne - journal hebdomadaire
Stage - Journaliste

Mise en place d'un guide culturel
Rédaction d'articles

Nov. 2019 - Juillet. 2021 - Culture PSG 
Rédacteur web

Veille de l'actualité liée au Paris Saint-Germain 
Rédaction d'articles et traitement de l'information

Nov. 2020 - Déc. 2020- Truffaut
CDD - Employé polyvalent

Gestion de la caisse 
 Encaissement
Gestion des fonds de caisse

Sept. 2021 - Août. 2023 
ESG Sport - Montpellier 

Sept. 2015 - Juin. 2018 - CS Mennecy Football 91
Educateur de football

Management / gestion de groupe (de 6 à 11 ans)
 Gestion des entrainements
Coaching des matchs et tournois 

Profil 
Titulaire d’un master 2 "Manager des Produits
Marketing”, Je suis actuellement en CDI au
sein de Ltd en tant que consultant
commercial en recrutement specialisé où
j’aspire à continuer d’évoluer dans le domaine
du développement commercial ou marketing.

Coordonnées 
Adresse : 35 rue de la Boétie, Mennecy 91540
Permis B, véhiculé 
Téléphone : 06 84 93 51 83
Mail : hugoly04@gmail.com
Linkedin : www.linkedin.com/in/hugo-lou-yus

Diplômé d’un Master 2 titre RNCP
niv.7 "Manager des Produits
Marketing"

Mémoire de recherche appliquée de Master 1 sur
"Les problèmes récurrents dans les stades en France
sont-ils un danger pour les acteurs financiers du
football ?"
Rapport d'activité sur mon alternance 
Mise en situation lors de la certification nationale -
poste chef de produit marketing pour Décathlon,
élaboration d’une nouvelle gamme de produit.

Oct. 2018 - Mai. 2021
Iej Paris - Institut Européen de Journalisme
Diplômé d'un bachelor de formation
supérieure en journalisme

Sept. 2015 - Juin. 2018
Lycée Marie Laurencin - Mennecy
Baccalauréat économique et social

COMPÉTENCE 
Développement commercial

Sourcing, prospection, négociation,
fidélisation, management, gestion CRM
interne 

Marketing
Gestion de projet, KPI, étude de marché,
stratégie  communication (omnicanal,
multicanal) stratégie de commercialisation,
analyse du marché (benchmark),
budgétisation, innovation...

Logiciels informatiques
Canva, pack office, montage (FinalCut,
PremierePro, Adobe audition...), wordpress,
excel, logiciel interne CRM, Trello, Daitaku...

Formation excel 
Tosa excel

Gestion de projet
Gestion des risques, sens du
relationnel, adaptation, esprit
d'équipe, organisation

Journalisme 
Rédaction, création de contenus
(vidéo/audio), JRI (montage,
reportage, sujet JT)...

Maîtrise des réseaux sociaux 

LANGUES 
Anglais 

Espagnol 

ATOUTS 

Qualités
Sérieux et rigoureux, rédaction 
Gestion de groupe, travail en équipe
Organisation, Adaptation, curiosité
Voyages
Etats-Unis, Angleterre, Espagne, Portugal,
Tunisie, Pays-Bas, Italie, Suisse
Centre d'intérêts 
Football, licencié depuis 18 ans 
Tous les sports en général

Projet 
Création d'une équipe sénior de football
(2023-2024), co-gérant, dirigeant et joueur. 

Sept. 2023 - actuel  - Ltd
CDI - Consultant commercial Grands Comptes en recrutement
spécialisé en télécom

En charge de toute la partie Sud de France ( 43 départements ) 
Développement des clients : prospection, sourcing, analyse des besoins 
Recrutement  et placement de candidats (management - coaching,
prospection, réalisation des contrats, suivi...)
Gestion relation client ( analyse des besoins, suivi, litige, négociation,
règlement de factures ...)


