
Je recherche:
un rôle à responsabilités
une entreprise dynamique
un secteur d’activité stimulant
des opportunités de croissance

Le petit + pour moi ?
Une dimension internationale

camvial4@gmail.com

10/02/1997

+33 (0)6 32 73 63 43

Permis A et B - véhiculée

SKILLS / LANGUES

CONTACT

Management

Public speaking

Problem solving

Leadership Proactivité

FRA - ITA - ANG

CAMILLE VIAL

Responsable zone géographique Lombardie
Portefeuille > 100 clients grands comptes B2B
Valeur cumulée > 400k€

Suivi des relations commerciales
Déplacements physiques visites clients
Actions de prospection multi-canaux

Performance Analysis avec le siège France
Développement de nouveaux produits
Formation des nouveaux collaborateurs

Meilleur résultat vente & acquisitions 2023

Sales Area Manager | B2B

POUEY INTERNATIONAL | MILAN

EXPERIENCE

Social Media

Adobe AI,PS,ID

Office & Sales CRM

FORMATION

Master 2 Marketing Digital
IAE LYON 

Master Management
Administration des Entreprises 

EMLYON Business School (présidente BDE)
Erasmus Ca’Foscari Venise

2019
- 

2020

2021
- 

2023

2015
- 

2018

Élaboration et mise en oeuvre de la stratégie
marketing digitale cross canal

Organisation des événements networking

Encadrement de la communauté d’entrepreneurs
Management de l’équipe de mentors
Coordination du programme de formation

Relations partenaires et gestion de projet avec
l'écosystème entrepreneurial et start-up local

Responsable Marketing | B2B
INCUBATEUR LES PREMIERES | LYON

2018
- 

2020

Chargée de communication
ADECCO | LYON

2018

Business Developer | B2B
MYNGLE | AMSTERDAM

2017

Je suis:
ambitieuse
en quête d’un nouveau challenge
en possession d’une expertise
polyvalente Sales & Marketing

Génération de leads marchés FRA - ITA - BENELUX


