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Joachim
de Knoop
SOUTH-AFRICAN/FRENCH

EDUCATION

Aix-Marseille Université - Aix en Provence
2018 BAC+2
DUT GEA (business administration) 

Haywards Heath College - England
2015 
A-Level (BAC equivalent) 

CONTACT
PROFESSIONAL EXPERIENCE 

Geninc - Brand ambassador Marseille/Rennes
01/2020 - 09/2022

Thrived under pressure and developed a
deep appreciation for the pursuit of
excellence and high performance 
Recruited, coached, and managed teams
(More than 50 people)
Developed leadership skills (leading a
marketing company)
Working for charities developped a strong
need for me to help others and
communities (raising over 300K for 6
different charities)
Attended multiple seminars on personal
developpment, team management skills,
sales skills, coaching skills and more 

JD Sports London 08/2018- 08/2019 

Broadened horizons and gained insights
into different cultures and ideas in the
workplace
Insights into the sports apparel business

Sales associate.

CORE SKILLS
Problem solving skills 
Strong communication skills
Strong ability to adapt 
Critical thinking 
Performance-driven 
Enthusiastic learner

Intersport Marseille 01/2023 - Ongoing

Gaining valuable insights into the sports
apparel market and the workings of a
cooperative business model
Aiming to build a strong network with
opportunities to visit the french HQs of
Nike, Puma, Adidas and more

Sales associate.

HOBBIES
Linkedin Page : ‘FAST LEARNERS
ONLY' 
'Fiverr Gig' (online freelance) : English to
french translation
Gym  

KEDGE UNIVERSITY - MSc SPORTS
BUSINESS & MANAGEMENT - Ongoing

MASTER's Degree - Top 10 business
schools in France
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Joachim
de Knoop
BI NATIONAL SOUTH-
AFRICAN/FRENCH

EDUCATION

Aix-Marseille Université - Aix en Provence
2018 BAC+2
DUT GEA (gestion d’entreprise et
administration) 

Haywards Heath College - England
2015 
A-Level (Équivalent du BAC ) 

CONTACT
EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE 

Geninc - Commercial Marseille/Rennes 01/2020 -
09/2022

J’ai appris a travailler sous pression et a
développé un véritable engouement pour
la recherche de l'excellence et la
performance.
Recrutement, formation et encadrement
d'équipes (plus de 50 personnes.)
Affinement de mes compétences en
leadership en dirigeant une équipe de
vendeurs.
L'engagement associatif a suscité en moi
une vive aspiration à soutenir autrui et à
contribuer à la vie communautaire
Participation à plusieurs formations en
développement personnel, gestion
d'équipe, techniques de vente, coaching,
etc.

JD Sports London/ Vendeur 08/2018- 08/2019 
Travailler à l’étranger pour tester ma
capacité d’adaptation
Compréhension approfondie du secteur
des vêtements de sport.

SOFT SKILLS
Capacité à trouver des solutions
rapidement
Excellent en communication et prise de
parole
Fort capacité d’adaptation
Axé sur la performance 
Grosse éthique de travail 

Intersport Marseille 01/2023 - En cours
Acquérir des connaissances précieuses
sur le marché des vêtements de sport et
le fonctionnement d'un modèle
d'entreprise coopératif
Construire un réseau solide avec des
opportunités de visiter les sièges
français de Nike, Puma, Adidas, etc.

HOBBIES
Page Linkedin  : ‘FAST LEARNERS
ONLY' 
'Fiverr Gig' ( reelance) : Traduction
Anglais/Français
Musculation 

KEDGE BUSINESS SCHOOL - MSc SPORTS
BUSINESS & EVENT MANAGEMENT - En
cours
Master spécialisé - Top 10 des écoles
de commerce en France


