
E X P É R I E N C E  P R O F E S S I O N N E L L E

Développer le club par l'organisation de manifestations et d'animations
sportives
Accueil du public 
Mise en place de projets sportifs 
Recherche de partenaires publics ou privés 
Développement et Gestion du site internet 

CHARGÉ DE DÉVELOPPEMENT 

Trinquet Maïtena - Villenave d’Ornon (33) | octobre 2021 - Juillet
2023 

Management et gestion des réseaux sociaux : 
     - rédaction d’articles sur toute l’actualité sportive (toutes disciplines)
     - Partage sur l’information sportive via Facebook            

REDACTEUR CHEF ADJOINT 

Sport Business Mag - Bordeaux (33) | mars 2021 - juin 2021

F O R M A T I O N

- Master en alternance 

MASTER OF BUSINESS IN SPORT I  2021-2023 

Amos Sport Business School, Bordeaux (33)

BACHELOR METIERS DU SPORT I 2020-2021

Amos Sport Business School , Bordeaux (33)

Compétences 

AUBIN  
DU CHOUCHET

38 rue Georges Crousil 
49000 Angers
0760154429 

aubindc1999@gmail.com
28/04/1999 -24 ans 

Permis B 

Gestion de projet 
Etude de Prix 
Conseil Client 

Prise d’initiative 
Travail d’équipe 

Curieux et à l’écoute 

Sports : 12 ans de tennis / 3 ans
de rugby / 5 ans de ski

Scoutisme : 7 ans dont une
année en tant que chef de 30

jeunes 
Travaux saisonniers :  castrage
du maïs / palissage et effeuillage

de la vigne / ramassage des
échalottes 

Activités et Loisirs 

Logiciels et outils  
Gestion de projet : Gantt Project 

Vente : Booster / Pyxis
Automatisme : Bluebird  

Après-vente : Savéo 
 Pack Office 360 

 Marketing 

Sportif 

BTS MANAGEMENT DES UNITÉS COMMERCIALES I 2018-2020

Lycée Saint-Joseph  , Ancenis (44)

BAC STMG I 2016-2018
Lycée Sacré-Coeur, Angers (49)

 Gestion Projet promotion déstockage de produits : 

Accompagnement et conseil client – rayon luminaire : 

Animation action promotionnelle produits connectés : 

Maîtrise des logiciels de vente : 

      - Mise en place d’ilots dans l’allée centrale 

      - conseiller le client en fonction de son besoin 
      - Gestion des stocks : vider les rolls et vérifier l’arrivage 
        de nouveaux produits 
      - Merchandising et Facing : mise en place et rangement des produits
        dans le rayon 

      - Démonstration des produits : tester leur efficacité. 
      - Valorisation du produit : reconnaissance du produit auprès du client 
      - Réponse aux questions clients 

      - Vente (Booster ; Pyxis) / Automatisme (Bluebird) / Après-vente (Savéo)

CONSEILLER DE VENTE 

Leroy Merlin - Saint Barthélémy-d'anjou (49) | avril 2020 - juin 2020
 


