
2013-2016 : DEUST Métiers de la forme

2011-2013 : BTS CGO (comptabilité et
gestion des organisations)

2008-2011 : Bac Pro comptabilité 

2010 : Brevet d'Aptitude aux Fonctions 

      Université de Paris-Créteil (UPEC)

      Lycée Roger Verlomme à Paris 15

       Lycée Jean Moulin à Vincennes

      d'Animateur (BAFA)  Mairie de Vincennes 

D I P L Ô M E S /
F O R M A T I O N S

Sports 
10 ans de handball (championnat de
France)
Course à pied (10 KM, semi-marathon,
trail)
(Surf, Tennis, Canoë-kayak, Athlétisme) 

Concerts, festivals
Voyages
DJ : Prestations dans différents bars et
évènements parisiens (Loulou Bar,
Ginfest(Paris/Lyon), Fitzroy, Tiger, Fût’Rax)

       

I N T É R Ê T S

5, rue Saulpic, 94300
Vincennes

GUILLAUME
REKAI-DAMBLON

g.damblon@hotmail.fr 06 40 71 68 32 19 Mars 1993

E X P É R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S

Coach Sportif - Auto-entrepreneur

Préparation physique de sportifs de haut niveau à la compétition (Handball, Tennis, Trail)
Coaching en salle de sport, en comité d’entreprise et à domicile chez les particuliers

Gestion autonome 
Fidélisation des clients
Planning
Comptabilité

Adaptation des séances
Etre à l’écoute, pédagogue et bienveillant à l’égard des clients selon leurs besoins

DEPUIS 2016

Decathlon Madeleine Paris 1 - Vendeur omnicommerçant Rayon Running - CDI

Commercial

Développement de l’offre et de la fidélisation client

Analyse de la progression du chiffre d’affaire et de la marge au global, par rayon / sous-rayon

Commandes directes auprès des différents fournisseurs

Négociation des prix

Suivi commercial

Gestion des conflits commerciaux

Implantation des produits et des supports visuels

Prévision et mise en place des actions et opérations commerciales

Référent rayon nutrition (800K en 2022)

Logistique

Pilotage des stocks

Garant du processus de réception des marchandises

Management / Relationnel

Supervision et répartition des tâches auprès des collaborateurs

Formation des nouveaux collaborateurs (technicité des différents produits, attitude et comportement à tenir face aux clients)

Gestion des demandes d’informations clients à propos de la technicité et composition des produits (interaction physique, téléphonique et

digitale)

AOÛT 2017 - JUILLET 2023

Intermarché Vincennes - Vendeur - CDI

Préparations des commandes 
Dispositions des produits en rayon
Inventaires
Réceptions des marchandises

SEPTEMBRE 2009 - JUIN 2010

Permis B

Association On’tapa - Coordinateur du pôle évènementiel

Gestion des différents évènements :

Organisation des réunions

Recrutement des bénévoles

Gestion des plannings par poste et par bénévole

Visites et prospections de nouveaux lieux

Respect des délais de mise en place des évènements 

Gestion des problèmes potentiels le jour de l’évènement

Reporting mensuel de chaque activité

DEPUIS OCTOBRE 2022

/ PROACTIF/ RIGOUREUX / DYNAMIQUE / ORGANISÉ

Gestion des priorités 
Capacités d’analyses et d’adaptation
Force de proposition
Gestion du stress
Réactivité
Travail/ Esprit d’équipe
Langues : 

Anglais (niveau intermédiaire)
 Espagnol (pratique occasionnelle)

Pack Office : Word, Excel, PowerPoint, Canva
  

C O M P É T E N C E S

BON SENS RELATIONNEL


