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Ingénieur d’affaires
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1 ALLEE DES ISATIS, 33 700
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Diplomé d’un double Master en
“Sport Management” et “Ingénieur
d’affaires” de 'école AMOS
Bordeaux, je suis passionné par le
monde du sport et les nouvelles
technologies. \ 06 43 87 95 13
Touche a tout, je m'adapte a tout +33 (0) 6 43 87 95 13
type de travail.
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DIPLOMES ———— COMPETENCES ——— CERTIFICATIONS

Master of “Business in sport” &

. . TOEIC, 2017
“Ingénieur d’affaires” SUITE OFFICE ’
AMOS Sport Business School 2020- CERTIFIE UN NIVEAU B2-C1 EN
ANGLAIS
2023 IMOVIE / PREMIERE RUSH & PRO
ification " i CERTIFICATION CAMBRIDGE,
Certification "Global §port Ieac?ersh.lp PHOTOFILTRE & LIGHTROOM
program", Sport Business, University 2016
of Florida 2022 GOOGLE BUSINESS CERTIFIE UN NIVEAU A2-B1 EN

. ANGLAIS
BTS Commerce International

Lycée Saint Joseph, 2018-2020

EXPERIENCES
CHARGE DE DEVELOPEMENT COMMERCIAL

e Piloter le plan de recrutement du campus en vue de l'atteinte des objectifs de remplissage des
classes et des niveaux : approche multi cibles B2B et B2C

e Imaginer, concevoir et planifier des opérations de promotion pour optimiser le recrutement.

e Piloter les évenements liés au recrutement d’étudiants

e Animer la relation prospects/clients : transformer les leads en clients dans le respect du process
d’animation du parcours clients mis en place par le groupe

e Suivre et analyser les actions de recrutement : reporting hebdomadaire (quanti et quali)

e Analyser les taux de transformation des retombées d’opérations mises en place, optimiser les
tunnels de conversion des différentes phases du processus de recrutement

* Mise en place d'un plan de communication pour assurer la promotion de l'école.

ASSISTANT MARKETING ET EVENEMENTIEL

e Communication RS (IG, FB, Linkedin) + Référencement (SEO, SEA)
e Elaboration offres commerciales + mise en place de ses offres

e Prospection de nouveaux clients B2B

e C(réation et réalisation d'événements

e Accueil clients + Vente

e Relation clientele



EXPERIENCES

RESPONSABLE PARTENARIATS / COMMUNICATION

Elaboration de dossiers de subventions

Elaboration d'une stratégie de développement (Stratégie commerciale + communication)
Communication Réseaux sociaux (Instagram, Facebook)

Recherche et signature de partenaires et sponsors

Recherche et signature de nouveaux fournisseurs

Recrutement de joueurs

Coaching

CONSEILLER COMMERCIAL / CHARGE DE
COMMUNICATION

Accueil client

Vente de matériel de golf (clubs, sacs, chariots, accessoires, textiles, chaussures....)
Prise + suivis de commandes

Prise de rendez-vous (fitting + Démos)

Service apres-vente

Participation active aux Fittings + Démo marques (démo multi-marque golf du médoc...)
Aide dans la gestion des stocks

Merchandising

Communication

CHARGE D'AFFAIRES INTERNATIONALES

Réalisation étude pays Royaume-Uni + étude sectorielle marché de l'Armagnac aux Royaume-Uni
Diagnostic interne de l'entreprise + Diagnostic externe

Confection de bases de données prospects a l'étranger

Exportation des produits en Angleterre

COMMERCIAL

Réalisation de chaines documentaires pour l'export

Participation au salon WINE PARIS (Prospection de nouveaux clients Pros étrangers + négociations)
Participation au salon de l'Agriculture (Exposant = vente particulier + pro sur le salon)

Suivi du portefeuille clients + exportations des produits en Chine, USA, Pays de l'Est

Aide au développement de la stratégie commerciale de l'entreprise

COMMERCIAL IMPORT-EXPORT

Prospecter de nouveaux clients ou fournisseurs a l'étranger

Elaboration de bases de données clients

Confection d’études pays (France, Allemagne, Espagne)

Création d'études sectorielles sur le marché de la boulangerie-patisserie en France



