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COMPÉTENCES 

- Bonnes aptitudes relationnelles et sens de

la communication 

- Organisé et capacité d'adaptation 

- Gestion de projet

- Travail en équipe

- Anglais niveau B2

MON CONTACT

Mail : clement.maubert@inseec-france.com 

Téléphone : 06.12.15.28.98 
Adresse : 2 Rue Jean Veyssières, 
63260 Aigueperse
Titulaire du permis B

Chargé d’événementiel et boutique
Clermont-foot 63 | avril 2021 - juin 2021 - stage

- Gestion de l'opération Tous-Unis

- Support pour l'organisation de la célébration de la montée en

Ligue 1 - gestion des accréditations 

- Support à l'organisation jour de match (préparation des

vestiaires, flocage équipements, mise en place visibilité terrain...).  

OMNES ÉDUCATION - INSEEC U 

Master Marketing du sport | sept 2021 - juil 2023

Mémoire sur la fidélisation des partenaires corporatifs des SASP -
Note de 15,40. 

Enseignement sur l'environnement du sport dans sa globalité.  

Marketing sportif, stratégie de communication, Brand

management, merchandising, sponsoring, RSE...

ÉCOLES PRÉCÉDENTES

UNIVERSITÉ CLERMONT-AUVERGNE

Licence Management du sport | sept 2019 - juil 2021
Mention AB

Chargé de gestion des installations sportives 

Service des sports & de la logistique | avril 2020 - stage

Découverte des politiques sportives mises en place et de la gestion

des différentes installations sportives de la ville.  

PARCOURS PROFESSIONNEL
Passionné du monde sportif, titulaire

d'une Licence Staps Management du

sport et diplômé d'un MSc Management

et Marketing du sport au sein de l'INSEEC

Lyon.

J'ai pour souhait de poursuivre dans le

domaine du marketing sportif, plus

précisément en lien avec le domaine des

hospitalités et du sponsoring. 

CENTRES D'INTÉRÊT

Sports (foot, rugby, padel, golf & ski)

Théâtre (membre d'une association depuis 15 ans)

Marketing sportif

Entrepreneuriat 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

Assistant marketing & commercial B to B 
Flyinclermont | juin 2021 à juillet 2023 - alternance

- Élaboration de devis & suivi clientèle (gestion des demandes

entrantes, prospection commerciale, relance, suivi de l'amont

jusqu'à l'après-événement...). 

- Organisation & coordination des événements - séminaires, team-

building jusqu’à + de 100 personnes... 

- Mise en place des différentes campagnes marketing et produits

- Gestion du site web & animation des réseaux sociaux (pages

Facebook 6,5k d'abonnés, Instagram 1,9k, Tik-tok, Linkedin)

- Rédaction & envoi de Newsletters

- Gestion des partenariats (CSE, événements, collaborations...) 

- Gestion CRM & recommandations 


