
À propos de
Récemment diplômé d’un Master Management du Sport & Digital de l’école Digital Collège, j’ai eu 

l’opportunité d’effectuer, dans le cadre de mon master, une alternance de 1 an au sein du club 

d’électrostimulation BodyHit de Saint Germain en Laye.



D’Assistant Commercial & Communication en alternance, je suis passé Responsable Commercial & 

Communication en Septembre dernier. Aujourd’hui fort de cette expérience et avide de nouveaux 

challenges, je suis à la recherche d’un poste de chef de projet au sein du secteur du sport et/ou du digital.

T É L É P H O N E
06 58 64 90 34

P O S T E  R E C H E R C H É
Chef de projet



E M A I L
theo.giquel@gmail.com

Dans le cadre de mon mémoire de Master : création d’une 

application “Bodyhit Coaching” destinée à la clientèle. 


Objectifs principaux :�

u Optimiser l’offre de service clientp

u Créer une communauté de clients et un sentiment 

d’appartenance,�

u Obtenir de la donnée client et fidéliser.

Application Bodyhit Coaching

Réflexion et mise en oeuvre autonome du projet 

d’exposition sur l’histoire de la Fédération Française de 

Hockey sur gazon depuis sa création à aujourd’hui.  


Inauguration de l’exposition lors de l’assemblée générale de 

la FFH.

Mise en place de l’évènementiel 


autour du centenaire de la FFH

Projets 

Responsable Point de Vente Restauration Rapidô

u Lors de concerts ou d'événements sportifs : Management des équipes, 

gestion des stocks vente, service client, préparation en cuisine des 

produits, manutention et rangement des produits alimentaires. 

SEPTEMBRE • 2017-2020

LogistiqueManagementVente

 

u Aide proactive auprès de l’Ingénieur Commercial IT dans ses tâches 

quotidiennes et dans la vente d'onduleurs en B2X

u Connaissance du secteur IT et du marché de l’onduleur ainsi que la 

gamme de produits, veille concurrentiellN

u Animation d’une sélection de partenaires revendeurs à valeur ajoutéN

u Conseil et renseignements auprès des partenaires, rédaction des offres, 

appels d’offres, suivi des dossiers, relance des partenaires, traitements 

des leads commerciaux et gestion du CRM36b

u Animation sur des salons IT

Technico-Commercial canal IT (apprentissagel
OCTOBRE • 2018 - 2019

Vente Relation Client Informatique

Assistant Communication & Partenariats (stagel

u Démarchage d'entreprises pour le projet des 100 ans de la fédératioÈ

u Création d’outils et de supports de communication interne/externe print 

et we¶

u Rédaction de contenu pour le site internet et les réseaux sociaux

NOVEMBRE-FEVRIER • 2019 - 2020

Communication Gestion de projetProspection

Assistant Commercial & Communication (apprentissagel

u Gestion du club Bodyhit Saint Germain en Laye et relation clientèlN

u Animation commerciale et vente de l’offre produits Bodyhi2

u Rédaction de contenu pour le site internet et les réseaux sociau�

u Gestion de projets  pour développer l’activité du club



 

RESPONSABLE Commercial & Communication (CDI)

SEPTEMBRE - JUILLET • 2021-202G

u Gestion du club Bodyhit Saint Germain en Laye et relation clientèlN

u Animation commerciale et vente de l’offre produits Bodyhi2

u Suivi & optimisation du chiffre d’affaires mensuel (avec objectifsg

u Rédaction de contenu pour le site internet et les réseaux sociau�

u Gestion de projets pour développer l’activité du clu¶

u Maitrise de l’outil CRM Deciplu�

u Gestion des stocks, commandes & factures



 

Management 

d’équipe
Gestion de projet

Gestion de projet

Vente

Vente

Communication

Communication

SEPTEMBRE • 2020 - 2021

Expériences

Soft Skill³

u CréativitË

u ProactivitË

u Gestion de proje2

u AdaptabilitË

u Travail en équipe



 
Languô

u Anglais B2



 

Centres d’interêt³

u Spor2

u Digita�

u Création de conten�

u Nouvelles technologies 


(Metaverse, Crytpomonnaies, NFTs, etc.)



 

Hard Skill³

u Pack OfficN

u Suite AdobN

u Canv;

u Slac1

u CRM



 

Permis B et A



Théo Giquel

À  P R O P O S  D E P R O J E T SF O R M A T I O NE X P É R I E N C E S

LINKEDIN

2019 - 2021

Master Management du sport & digital

Digital Collège - La Défense


 

2018 - 2019

Bachelor Responsable de Développement Commercial

Sup de Vente - Paris


 

Lycée Jules Ferry - Versailles


 

2016 - 2018

BTS Systèmes Numériques Electronique

et Communication

Lycée Jules Ferry - Versailles


 

2016

Baccalauréat STI2D

Formation


