
G U I L L A U M E  B O U Z I D I - - F R A V A L

Sport (basket depuis 2006,
National 3)
Voyages 
Histoire Géographie

C E N T R E S  D ' I N T É R Ê T S

S A V O I R - F A I R E

Maîtrise des méthodes de
vente

Connaissances en droit et
gestion d'entreprise

Connaissance en marketing 







F O R M A T I O N S S A V O I R - E T R E

E X P É R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S

BTS Management Commercial
Opérationnel - 2020/2021

Lycée Saint Joseph, Ancenis 

Bac Economique et Social - Horaires
aménagées spécialité sciences sociales

et politiques - 2017
Lycée La Colinière, Nantes

AISANCE RELATIONELLE



RIGOUREUX



DYNAMIQUE



AUTONOME



POLYVALENT



Conseil client ;
Assurer la disponibilité de l'offre ;
Développer les performances de l'espace commercial 

S T A G E  V E N D E U R  -  B O U N C E W E A R ,  N A N T E S

Organiser l'espace commercial ;
Développer les performances de l'espace commercial ;
Vendre dans un contexte omnicanal ;
Assurer la veille informationnelle ;
Entretenir la relation client

S T A G E  V E N D E U R  -  D E V R E D ,  N A N T E S

7 SEMAINES



OCOTBRE 2020
DECEMBRE 2020

FEVRIER 2021

Programme grande école, 4ème année

SAINTE-LUCE-SUR-LOIRE

GUILLAUMEAYA11@GMAIL.COM

07 81 25 20 32

PERMIS B

4 SEMAINES



JANVIER 2019
NOVEMBRE 2019

Anglais (lu, écrit, parlé)
Espagnol (lu, écrit, parlé)

L A N G U E S

Licence Droit, Économie, Gestion parcours
Commerce, Vente, Marketing - 2021/2022

CNAM, Nantes

Augmenter la satisfaction client ;
Améliorer les performances de l'agence ;
Assurer la maintenance du parking ;
Gestion de la flotte

A L T E R N A N C E  -  C O N S E I L L E R  C O M M E R C I A L  P O L Y V A L E N T

SEPTEMBRE 2021
À AUJOURD'HUI


